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Zeitgewinn durch neue Technik

Sternberger Fenster- und Tiirenwerk nimmt Hobelautomaten in Betrieb: tiber Investitionen wettbewerbsfihig / Rekordumsatz im Vorjahr

STERNBERG Ein Werkzeug-
wechsel dauert ca. vier Minu-
ten. Dann erledigt der neue
Hobelautomat vier bis fiinf
Arbeitsginge in einem. Die
Maschine vorher, mittlerweile
23 Jahre alt, musste flir jeden
einzeln umgeriistet werden.
Insgesamt vergingen dabei
40 bis 50 Minuten.

Olaf Renz, geschiftsfithren-
der Gesellschafter des Fens-
ter- und Tiirenwerks in Stern-
berg (FTS), sieht denenormen
Zeitgewinn jedoch nicht als
einzigen Vorteil, den die
neueste Anschaffung bringt.
Sie befindet sich gerade in der
Einlaufphase.

Bislang wurden 200 Meter
von einem Profil gefertigt, da-
mit sich das Umriisten lohnte.
Was nicht gleich gebraucht
wurde, kam aufs Lager. ,Wir
hatten stindig 12 bis 13 Kilo-
meter Leisten in unterschied-
lichen Typen fix und fertig lie-
gen. Den Bestand wollen wir
nach meinen Vorstellungen
auf vier bis finf Kilometer
zurtickfahren. Bei speziellen
Kundenwiinschen haben wir
sogar zugekauft. Jetzt kénnen
wir mit dem CNC gesteuerten
Automaten kleinste Mengen
an Leisten, und wenn es nur
20 Meter sind, nach Bedarf
ganz schnell selbst anfertigen
und sind dadurch noch flexi-
bler“, erklirt Renz.

Kleinere Stiickzahlen
erfordern Flexibilitat

Er verspricht sich davon
allerhand fiir das Unterneh-
men. Zumal groflere Serien
die Ausnahme seien, lediglich
40 Prozent ausmachten, alles
andere seien Auftrage mit klei-
neren Stiickzahlen, die beson-
ders viel Flexibilitdt erforder-
ten.

Weiterer Vorteil: Die vorhe-
rige Hobelmaschine konnte
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Neue Technik verlangt griindliche Einarbeitun?: Produktionsleiterin Andrea Dobrowolski und Tischler

Roland Dahl mit Servicetechniker Dimitri Bauer

programmieren, ganz nach
Kundenwunsch®, sagt Renz.
Allein bei einer Haustiir kénn-
tenzehnunterschiedliche Pro-
filleisten nétig sein.
Zahlreiche kleinere Herstel-
ler von Fenster und Tiiren in
Deutschland ~ hétten dem
Druck vor allem aus Osteuro-
pa, der ,,massiv zugenommen‘
habe, nicht standhalten kén-
nen und die Produktion einge-
stellt. Wettbewerbsfahig blei-
be ein Unternehmen nur mit
solchen Investitionen wie die-
ser. Der Hobelautomat sei
jedochnicht die einzige. Werk-
zeug in Groflenordnungen
und Ablufttechnik kdmen hin-
zu. Letztere riiste in diesem
Zusammenhang die Sternber-
ger Elektrofirma Kohnert auf

bzw. vier nétig gewesen.

Motore {iiber elektronische
Schieber geregelt, damit die
Anlage mit einer Absaugleis-
tung von 60 Kilowatt nicht
unnotig unter Volllast laufe,
erkldrt der FTS-Chef. Nach
einer Faustformel bedeuteten
20 Prozent weniger Motorleis-
tung rund 50 Prozent Energie-
einsparung an dieser Stelle. Im
Monat seien das rund 400 Euro

In einem Arbeitsgang gehobelt, mit der alten Maschine wéi;én drei

v.l.) von der Michael Weinig AG in Tauberbischofsheim.
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installiert werden, damit die
Rechner im Biiro nicht gestért
wiirden. Umgekehrtkdnne das
tibrigens genauso passieren,
das die Frequenz beim Absau-
genherunter geschaltetwerde,
obwohl eine hohere Leistung
gebraucht werde.

So summiere sich die Inves-
titionfiir den Hobelautomaten
und das Drumherum auf

MaBarbeit bei der Anlieferung
des Hobelautomaten. FoTo:FTs

Instandhaltung  ausgegeben
werden, {iberschldgt Renz. Im
Vorjahr sei zum Beispiel nicht
nur in Absaug-, sondern auch
in PC-Technik investiert wor-
den. Vom erwirtschafteten
Gewinn gingen 30 Prozent
Steuern ab, 25 Prozent schiitte
erjedes Jahr an die Mitarbeiter
aus, aktuell 25 an der Zahl, und
alles andere vom Uberschuss
werde reinvestiert. Leider sei
im Vorjahr weniger zu vertei-
len gewesen, obwohl das
Unternehmen mit 3,2 Millio-
nen Euro einen Rekordumsatz
fiir Fenster und Haustiiren zu
verzeichnen gehabt habe, sagt
Renz.

Bauelementehéndler und
Tischler als Partner

Zur Kundschaft zahlten bei-
nahe ausnahmslos der Fach-
handel und Tischler bis etwa
auf die Hohe von Leipzig und
Kassel. ,Wir bauen und liefern,
montieren aber nicht selbst®,
nennt Renz seine Maxime.
Daran halte er konsequent
fest, ,,obwohl wir in der Bezie-
hung schon Exoten sind“
Doch langfristig sehe er mehr
Vorteile, mit Bauelemente-
héndlern und Tischlern nicht



